Gestion électronique des contrats

—

Mardi 9 mai 2017






Les conférences pléniéeres

Les conférences pléniéres se déroulent de 8h45 & 12h30 et sont suivies d'un cocktail déjeunatoire.

Elles sont exclusivement réservées aux décideurs achats €t en aucun cas a leurs prestataires et consultants. Club-acheteurs.com se réserve le droit

d'invalider toute inscription ne respectant pas ces principes.

Relations TPE et gains de

Comment sourcer les start-ups ? Le sourcing & 'heure du digital : Les 51 HA de prestations
Quels modéles de avantages et inconvénients des intellectuelles. Quels KPI et quelle rationalisation
contractualisation avec elles 7 plateformes ? mesure de la performance

Economigue 7

Je m'inscris Je m'inscris

Je m'inscris




Les petits-déjeuners

Les petits-déjeuners thématiques se déroulent de 8h45 & 11h00. lis s'articulent autour de tables rondes et de retours d'expérience.

Les achats de formation La gestion électronique des Le portage salarial, une solution Les achats IT de licences
contrats d'achat de prestation. aux problémes juridiques et
administratifs de la sous-traitance.

Inscriptions closes Je m'inscris Je m'inscris Je miinscris
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Pour toute adhésion annuelle au Club :

* Un an d’abonnement au magazine.

« L’acces illimité au site internet (decision-
achats.fr) ainsi qu’a la newsletter
(decision-achats).

Décision-Achats









9h00 - 9h15 : Introduction
9h15 - 9h45 : L'état du marché par Legisway
9h45 — 10h15 : Echanges et débats

10h15— 11h : Business Cases & questions — réponses

Avec la participation de LEGISWAY :

Nicolas Sarraquigne
Responsable des Ventes France

Théodore de Saint Remy
New markets & Contract Managment sales manager




Prochain rendez-vous du Club :

Jeudi 15 juin 2017 : Le sourcing a I’heure
du digital : avantages et inconvénients des
plateformes ?



Digitalisation du processus Contrat

9 mai 2017- Westin Vendbme

NICOLAS SARRAQUIGNE THEODORE DE SAINT REMY

Responsable Ventes France \ Responsable Ventes Nouveaux Marches

LEGISWAY
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ans d'expérience de la gestion des contrats




clients de toutes tailles, tous pays,
tous secteurs




Utilisateurs dans le monde




du capital detenu par les fondateurs
et salaries
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Avant, la vie des entreprises, c’était...

Mais ca, c’était avant...



Le nouveau contexte des contrats




L a nouvelle donne contractuelle
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La vraie vie du cycle contractuel
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Le contrat est |'affaire de tous !




s + outillage hétérogene

Acteurs difféerent

= MISSION IMPOSSIBLE ?




Quel choix ?
.|



Quel choix ?

If Not
=VLOOKUP(B18, System.lO.File.Exists(sDB
$A$1:$B$13, 2, Path) Then
FALSE) + MsgBox("ERROR™,

SUM(A320:B400) MsgBoxStyle.MsgBoxSet
Foreground)

Return Nothing




Outiller la mutation du « processus contrat »

DJ/HA




Des objectifs variables
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Performance contractuelle ?

Pilotes / Direction

Vie du contrat

a = 2

Contract Manager

Mettre en place le cadre

Synthétiser I'affaire Creuser m
Documenter

Définir les regles du jeu M{rir i> - o
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A VOUS LA PAROLE
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Contrat tech

by LEGISWAY
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Contrat tech

Démonstration !

LEGISWAY



On Premises

SaaS

Le client est propriétaire de ses
licences

La solution est hébergée sur ses
propres serveurs

Il accede a I'application via son
Intranet

DSI client : infrastructure +
exploitation + infogérance

Le client s’abonne a un service
via internet

La solution est hébergée en
France

Le client ne gere ni
infrastructures, ni exploitation

Le service est accessible 7/7-
24/24




DES QUESTIONS ?




